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Как открыть свое дело: 5 ключевых этапов
Создание бизнеса состоит из нескольких этапов, последовательно выполняя которые и уделяя каждому должное внимание, будущий бизнесмен создаст прибыльный бизнес быстро и с минимальными рисками.
Залогом успеха при открытии собственного дела является на самом деле не наличие баснословного начального капитала или наличия связей во властных структурах.
В действительности успех определяется грамотным планированием, детальным анализом и своевременной коррекцией действий на всех этапах создания и функционирования бизнеса.
Этап 1. Выбор ниши
Прежде всего, нужно определиться с направлением будущего бизнеса. Основополагающими факторами  правильного выбора  будущей деятельности должны стать 2 ключевых фактора:
· Личные знания, умения и опыт. Какими бы грамотными и профессиональными не были сотрудники, начинающий бизнесмен должен понимать основные законы и суть выбранного бизнеса, иначе стратегическое планирование и контроль невозможны.
· Размер стартового капитала.
Конечно же, с небольшим бюджетом не стоит думать отаких проектах как открытие АЗС или ломбарда, но существует многоженство видов бизнеса,  для старта которого требуются  минимальные вложения.
Выбрав подходящее направление  можно заняться поиском собственной ниши в рамках конкретного вида бизнеса.
Ниша – это не просто направление или вид деятельности, это пустое место внутри рынка, которое может заполнить новая услуга или продукт.
Например, если же вы планируете открыть пекарню и в вашем районе уже есть очень популярные французские сладкие булочки, но нет выпечки кавказских блюд, именно этот сегмент рынка и может стать вашей нишей.
Этап 2. Изучение рынка и анализ
Действия по исследованию рынка можно разделить на 2 направления: изучение целевой аудитории и предложений конкурентов.
Планируя открытие  малого  бизнеса правильно опираться на  данные о конкретном районе, жилом массиве – чем мельче будет единица изучения, тем правдивее она будет отражать данные и перспективу развития бизнеса в конкретном районе (особенно, если стоит вопрос выбора наиболее подходящего места аренды или покупки помещения под бизнес).
При открытии  бизнеса со значительными вложениями лучше прибегнуть к помощи специалистов,  в остальных случаях  расчет емкости рынка  можно выполнить и самостоятельно.
Как вариант для  определения целевой аудитории можно  воспользоваться  рекламными инструментами, предлагаемыми одной из популярных  социальных сетей.
 При помощи данной методики  можно определить: количества потенциальных покупателей,  основные характеристики целевой аудитории – возраст, уровень дохода, интересы и прочее.
Это поможет правильно формировать ассортимент товаров и услуг, рассчитывать доходность и организовывать эффективные рекламные компании.
Анализ конкуренции заключается, прежде всего, в установлении количества конкурентов и соотношении этого количества с емкостью рынка. Нелишним будет проанализировать деятельность конкурентов, выявить их сильные и слабые стороны и использовать эту информацию при создании своего дела.
Этап 3. Уточнения и формирование уникального торгового предложения (УТП)
Итак,  вы уже знаете, чем хотите заниматься, кто ваша целевая аудитория, где лучше расположить бизнес, сколько у вас потенциальных конкурентов и чем они привлекают клиентов.
Теперь самое время детализировать концепцию бизнеса и составить уникальное торговое предложение на основе потребностей и желаний ваших клиентов и анализе деятельности конкурентов.
Бизнес должен обрести свое уникальное «лицо» и особенности, отличающие его от конкурирующих предприятий. Достаточно будет нескольких легко запоминающихся людям преимуществ.
Ошибочно полагать, что решающим фактором продвижения товара или услуги является цена, и достаточно лишь несколько снизить ее, чтобы «переманить» клиентов. Гораздо важнее создать предложение, удовлетворяющее потребности клиентов и обеспечивающее более высокий уровень комфорта, нежели у конкурентов.
Так, например, в магазине для будущих мам целесообразнее установить удобные диваны, нежели предоставлять десятипроцентную разницу в цене товаров с конкурентами. А открывая общепит для студентов – обеспечить максимальную скорость обслуживания и готовые пакетные предложения в меню по бюджетным ценам.
Этап 4. Подсчет изначальных инвестиций и разработка бизнес-плана
Четкий план функционирования предприятия, количество работников и их обязанности, целевая аудитория и детализация всех затрат должны быть отражена в бизнес-плане. Именно он станет главным  документом, согласно которому будут осуществляться деятельность и отслеживаться ее результаты.
Этап 5. Регистрация во всех необходимых инстанциях
Предпринимательская деятельность должна быть правильно оформлена с точки зрения норм  законодательства.
Выбор организационно-правовой формы обусловлен видом деятельности и допустимой формой налогообложения, количеством учредителям.
Для  малого бизнеса актуальны две форма: Индивидуальный предприниматель  и общество с ограниченной ответственностью.
После выбора правовой формы ведения  деятельности необходимо выбрать режим  налогообложения.  Налоговым кодексом Р.Ф.
для  малого бизнеса предусмотрены специальные формы  налогообложения,  которые подразумевают упрощенный  формат ведения налоговой отчетности и льготные условия по оплате налогов.
Детально прорабатывая каждый этап на пути создания своего дела, и уделяя достаточное внимание деталям, бизнесмен закладывает надежный фундамент, который позволит построить успешное и прибыльное предприятие.
Как начать свое дело с нуля: пошаговая инструкция
Тема сегодняшнего материала — как начать свое дело. Перед воплощением мечты о своем бизнесе необходимо четко представить цели и задачи вашей будущей деятельности. Залог удачи в любом деле — правильное его начало.
Как же все-таки создать свое дело с нуля?
1. Принять для себя однозначное решение.
2. Определиться с выбором приоритетной бизнес-идеи.
3. Подготовить бизнес-проект, просчитав все детали.
4. Выбрать наиболее удобную для деятельности форму предпринимательства.
5. Зарегистрировать бизнес и наладить процесс.
Бизнес-идея поможет с выбором направления, бизнес-планирование поможет предотвратить ошибки, регистрация гарантирует надежность вашего статуса.
Грамотное руководство предотвратит большую часть проблем с открытием. Соблюдение юридических формальностей во время регистрации и ведения бизнеса поможет в достижении успеха.
1. Сгенерировать бизнес-идею
Хорошая идея лежит в основе любого дела. Вдохновение может посетить совершенно неожиданно.
Вот наиболее распространенные способы начать свое дело:
· легче всего скопировать и сделать лучше те товары и услуги, которые уже используются другими;
· изучить и сделать анализ потребностей общества;
· определить современные тенденции развития рыночных отношений;
· можно найти новое применение уже имеющихся знаний и навыков, приобретенных в процессе учебы и работы;
· оказывать посреднические услуги при продаже;
· сделать так, чтобы хобби приносило доход;
· франчайзинг — способ партнерских отношений, когда одна сторона помогает другой начать аналогичный бизнес за долю в прибыли;
· использование активов, находящихся в собственности, например земли или помещения;
· покупка уже активно развивающегося бизнеса;
· разработка инноваций.
В последнее время популярность приобрел нишинг.
Другими словами, поиск каких-либо идей для бизнеса путем исследования ниш предпринимательской деятельности, направленной на определенного потребителя либо же для решения строго ограниченных задач. Если такую нишу удается найти, это обеспечит отличную прибыль и отсутствие конкуренции.
2. Сформировать просчитанный до подробностей бизнес-план
В любом случае идею необходимо оформить планом, который позволит изучить перспективы развития данного проекта, плюс заинтересовать инвесторов.
Каких-то особо строгих правил по оформлению документа для бизнес-плана нет, но существуют основанные на международных нормах макеты.
План составляется на ближайшие 1-3 года, учитывая все тонкости и детали.
3. Поиск финансирования
Рассчитав затраты и все продумав, прежде чем начать свое дело, естественно, необходимо найти инвесторов.
На основании изучения сведений из бизнес-плана вам могут дать кредит, заключить договор франшизы, предоставить в лизинг необходимое оборудование.
Можно рассчитывать на получение грантов и субсидий, участвовать в тендерах.
4. Выбор формы предпринимательства
Подбирая себе форму предпринимательства, надо учитывать множество факторов. Зависит это и от вида бизнеса, клиентской базы и предпочитаемого способа уплаты налогов.
Если бизнес небольшой или нет партнеров, лучший выбор — это зарегистрироваться индивидуальным предпринимателем.
Масштабный бизнес-проект с большими финансовыми оборотами предполагает выбор регистрации как юр. лицо.
5. Регистрация бизнеса
Перед регистрацией необходимо:
· придумать бренд/название фирмы, его сокращенный вариант, если нужно для международных контрактов, вариант написания на иностранном языке;
· определиться с предполагаемым уставным капиталом;
· обзавестись юридическим адресом.
Все документы заверяются нотариусом, но в его обязанности не входит контроль над правильным заполнением документов и соответствие их утвержденной форме.
6. Документы для налоговой
Собственно, постановка на учет производится в налоговом учреждении по месту нахождения фирмы либо 2-й вариант — по месту жительства ее владельца.
7. Открытие расчётного счёта
Расчетный счет необходим предпринимателям, зарегистрировавшимся как юр/лицо.
А касаемо индивидуальных предпринимателей, у них есть возможность оплачивать все налоги через кассу, а расчетный счет может пригодиться лишь для расчетов с поставщиками. Юридические лица предпочитают использовать безналичный способ расчета.
8. Организация всех процессов своего бизнеса
Если бизнес зарегистрирован и получены нужные разрешения, можно налаживать производство. Этот процесс начинается, учитывая выбранное направление, с поиска офиса и помещений для производства, закупок оборудования, поиска кадров и различных рекламных мероприятий.


по теме:
Как открыть свой бизнес с нуля: пошаговая инструкция. С чего начать?
Собственный бизнес – прерогатива опытных людей! Так считают многие, у которых ни разу не возникло желание начать собственное прибыльное дело. В связи с приведенным фактом людей, далеких от бизнеса, можно разделить на две категории.
Первая категория считает сложным затею, как открыть свой бизнес с нуля. Вторая категория говорит о простоте вопроса, но при этом сами не решаются вступить на новый жизненный путь, опасаясь потери денежных средств.
Итак, как же все-таки начать свой бизнес с нуля? На что следует обратить внимание? Каковы потери в случае допущения ошибки?
Психологическая подготовка или основные правила бизнеса
Прежде, чем начать свой бизнес, следует уяснить основные правила представленной «деятельности». Дело в том, что новички не всегда правильно расценивают серьезность бизнеса и финансового оборота, отчего страдает их дело – несут убытки, а в дальнейшем и вовсе объявляют себя банкротами.
Опытные бизнесмены могут поделиться своими секретами, а психологи и прочие специалисты расскажут обо всех тонкостях эмоционального подхода новичка к собственному делу.
Основные правила психологической и экономической подготовки заключаются в следующих факторах:
· При отсутствии опыта нельзя брать кредит на развитие бизнеса – это чревато потерей денежных средств. Отсутствие опыта зачастую заканчивается плачевно, а долг банку остается. Нередко начинающие бизнесмены обращаются в микрофинансовые организации, которые требуют огромные проценты погашения долга. В результате человек может поменять квартиру на неприбыльный ларек.
· Перед началом собственного дела следует тщательно оценить свои потери – необходимо задаться вопросом: «Каковы же будут мои потери в случае неудачи?»
· Перед началом работы следует составить два плана действий – на случай удачи и в случае неудачи.
· Нельзя использовать собственные накопления, которые были собраны для образования детей или дорогостоящего лечения.
· Перед составлением бизнес-проекта следует оценить рынок и собственные возможности – необходимо оценить свои силы в осуществлении успешного на данный момент на рынке проекта.
· Ни в коем случае нельзя пользоваться «суперприбыльными» проектами, которые были предоставлены малознакомыми людьми, в особенности если они требуют больших денежных вложений.
· Рекомендуется посоветоваться с успешными бизнесменами, которые могут дать несколько советов.
· Никогда не начинайте бизнес незнакомой сферы – если вы парикмахер, нельзя открывать собственный ресторан и наоборот.
· Занимайтесь письменным «аутотренингом» – на листе бумаги прописывайте ваши действия, которые придется пройти для достижения намеченной цели.
Если есть сомнения, не стоит начинать свой бизнес в принципе – в таком случае новичок будет всегда делать шаги назад. Психологи и опытные бизнесмены сходятся во мнении – без риска не будет прибыли.
Как открыть бизнес без вложений? :
Как начать свой бизнес с нуля?
Теперь следует рассмотреть пошаговую инструкцию того, с чего начать малый бизнес, ведь новичкам не рекомендуется браться за существенные и серьезные проекты. Итак, пошаговая инструкция выглядит следующим образом.
Определение ценностей
Для начала следует определить качество и количество ценностей, которые можно предложить клиенту или покупателю. К примеру, вы задумали открыть свой магазин по продаже одежды – какой она будет, какого ценового диапазона, для каких людей.
Хороший предприниматель – это тот, который про свой предложенный товар может рассказать все.
Если вы не смогли ответить на вопросы о качестве одежды (с учетом размерного диапазона, фасона, качества материала), значит, открытие магазина одежды отбрасывается.
Идеальный вариант собственного бизнеса с нуля – это использование собственных навыков. Запишите на листке бумаги, что вы умеете: вязать, стричь, составлять дизайн-проекты с использованием современных компьютерных программ и прочие навыки.
Определите, что на данный момент наиболее востребовано – продажа, реализация, выполнение услуг. Определив наиболее выгодную сферу, можно приступать к ее полноценному изучению – новинки, теория, практика и известные моменты на мировом уровне.
К примеру, в рукоделии – вязании или шитье – придется изучить мировые новинки в фурнитуре, последние тренды в моде. Если «учеба» окажется по силам, а еще лучше интересным занятием, можно приступать к следующему шагу.
Анализ рынка
Выбрав сферу будущего бизнес-проекта, следует проанализировать ее востребованность на рынке на данный момент.
Здесь необходимо изучить акции и тонкости в работе конкурентов – ваша деятельность должна быть гораздо выгоднее для покупателей или клиентов, а работа выполняется намного лучше, нежели у конкурентов.
Говорить об этом постоянно клиентам или покупателям не следует, вы должны предлагать им выгодные сделки в обход конкуренции.
Опять же на примере рукоделия – только вы можете сшить 2 платья по цене одного или предложить бесплатный пошив юбки при заказе пальто. Только вы можете за неделю порадовать клиента сногсшибательным кардиганом из последней коллекции мирового дизайнера.
Создание Уникального Торгового Предложения
У вас есть товар, портфолио услуг и прочие наработки в уже изведанной деятельности – как все это преподнести людям? Для этого создают Уникальное Торговое Предложение – УТП.
УТП – это вид позиционирования, который подразумевает презентацию уникальных преимуществ среди остальных конкурентов.
Это и портфолио услуг, и логотип бренда или собственного предприятия, и лозунг, и реклама.
В условиях с шитьем или вязанием преимущества работы будут следовать из использования новейшего оборудования, прямой работы с фабрикой тканей или пряжи (поэтому вы можете предложить последние новинки фурнитуры) и так далее.
Составление бизнес-плана
Теперь следует составить бизнес-план – здесь необходимо провести расчеты будущих денежных трат, определить дальнейшие действия согласно ведения собственной деятельности (продумать вопрос собственной аренды, о наборе персонала, если он необходим).
Подробнее о бизнес-плане будет рассказано далее.
Если же рассматривать на примере рукоделия, деньги потребуются на создание собственного сайта (если вы не можете делать это самостоятельно), на приобретение нового оборудования (швейной или вязальной машинки), на закупку фурнитуры (ярких и эксклюзивных материалов, пряжи, подходящей для последнего «писка моды»).
Реклама и поиск клиентов
Хорошая реклама на первоначальном этапе – 50% успеха.
Так, вы должны продумать характер и вид рекламного проекта – подача объявления в газете, раскручивание собственного сайта, заказ видеоролика для запуска на телевидении, изготовление баннера и прочие возможности, которые присуще вашей деятельности.
Запуск бизнеса и первая прибыль
Первые заказы – это создание собственного имени, поэтому относиться к заказам и клиентам следует с особенным упорством и радушностью.
Во-первых, обязательно соблюдаются сроки выполнения заказа, даже если для этого придется не спать ночами.
Во-вторых, обязательно соблюдается качество выполненного заказа.
В-третьих, клиент всегда прав, а значит, необходимо следовать всем его пожеланиям или корректно объяснять, что его намерение не может быть выполнено при наличии имеющихся данных.
Анализ доходов и расширение бизнеса
Если бизнес начал приносить прибыль – а это можно отследить только по результатам работы в течение нескольких месяцев – значит, можно приступать к его расширению.
Что подразумевается под расширением? На примере рукоделия – это открытие собственного ателье. К примеру, вы снимаете небольшое помещение, куда к вам могут приходить клиенты и осуществлять примерки по исполняемому заказу.
Дополнительно здесь можно осуществлять мелкий ремонт одежды, для чего рекомендуется нанять мастера.
Прежняя реклама остается в силе, только теперь у клиентов имеется возможность обратиться в ваше ателье, которое может находиться в наиболее удобном районе.
Теперь вы можете приобрести больше оборудования и разместить его удобно для работы на свободной от мебели площади, а этом предоставление еще большего количества услуг.
Это общие черты начала собственной деятельности – в зависимости от ситуации и возможностей некоторые моменты могут измениться, возможно, добавятся дополнительные действия.
C чего начать свой бизнес? :
О юридической стороне вопроса
ИП – индивидуальный предприниматель, являющийся физическим лицом, но с наличием всех прав юридического оформления. Этот человек работает без уставного капитала, свободно распределяет свою выручку, но несет ответственность и отвечает по обязательствам собственным имуществом.
ООО – общество с ограниченной ответственностью, являющееся юридическим лицом с несением ответственности в рамках имеющегося уставного капитала.
Что выбрать при оформлении – ИП или ООО? Каждый решает сам, изучив преимущества и недостатки, которые представлены в таблице.
	ООО
	ИП

	Налоги
	Платит 13% от собственного дохода, постоянно отчитывается о доходах. Помимо 13% у ООО может быть еще и основной налог
	Здесь имеется единый налог, сумма которого зависит от типа деятельности. Поэтому в работе неважно, какую прибыль получил индивидуальный предприниматель – налог оплачивается в любом случае. Предоставлять отчеты нет необходимости.

	Ответственность
	Отвечает только юридическое лицо, но с учетом имеющегося уставного капитала. После ликвидации ООО долги «аннулируются», но может наступить уголовная ответственность.
	Отвечает сам предприниматель всем имуществом. Даже после ликвидации ИП предпринимателя могут обязать расплатиться с кредиторами путем продажи собственного имущества.

	Бухучет – подсчет доходов и расходов
	Ведется подробный бухучет, поэтому требуются услуги бухгалтера.
	Бухучета нет.

	Отчеты за работников
	Необходимо подавать ежеквартальные данные в ПФР, ИФНС, ФСС по каждому работнику.
	Если предприниматель работает один, значит, он освобождается от обязательного предоставления данных.

	Возможности ведения деятельности
	Требуется обязательная регистрация деятельности, если проводится расширение (к примеру, открытие нового офиса).
	Предприниматель имеет право осуществлять деятельность в регионах без соответствующей регистрации.

	Инвестиции
	Банки охотнее выдают кредиты ООО, поскольку могут взять деятельность в залог. Более того, в уставном капитале можно прописать обязательства перед банками, которые будут выполнены в первую очередь в случае ликвидации.
	Банки не желают оформлять договора с индивидуальными предпринимателями, поскольку не могут с них стребовать в случае неудачи – ИП в залог не оставляется, а отслеживание финансового положения невозможно в силу отсутствия бухучета.


О налогах
Для малого бизнеса предусмотрены несколько видов налогообложения, что выбирается не по воле самих предпринимателей, а только самим налоговым органом (учитываются требования к отрасли, возможные доходы и прочие моменты). Выделяют следующие виды:
· Упрощенная налоговая система – выплачиваются налоги двумя способами. Первый – 15% от выручки (доходы – расходы). Второй – 6% от доходов. Подходит для ООО, поскольку придется высчитывать выручку на основании бухучета.
· Единый налог на вмененный доход – в расчет берется вид деятельности и возможный среднестатистический доход в регионе. Полученную сумму умножают на 15% и коэффициенты, зависящие от многочисленных факторов (количества торговых точек, их местонахождение и прочие условия) – полученную сумму прописывают в документы при оформлении малого бизнеса. Подходит для ИП.
· Единый сельскохозяйственный налог – подразумевает оплату 6% от выручки. Налог взимается при условии, что уровень доходов превышает расходы на 70%.
· Патентная система налогообложения – предусматривает особенный расчет налога, если вид деятельности является для государства приоритетным.
Подробнее о сумме налоговых выплат можно узнать в налоговых органах.
Как закрыть ИП самостоятельно: пошаговая инструкция. — здесь больше полезной информации.
Что такое бизнес-план?
Бизнес-план – это проект, в котором описывается обоснование и среда ведения бизнеса в выбранной отрасли, тщательным образом проводится расчет эффективности запланированных действий. Этот документ помогает в точности оценить прибыльность запланированного проекта.
Если вы не знаете, с чего начать бизнес-план, следует обратиться к специалистам в данной отрасли.
Самостоятельно можно приступить к формированию документа согласно представленной выше последовательности организации своего дела.
Таким образом постепенно вы сами поймете, какие пункты и дополнительные расходы следует учесть в вашей деятельности.
Вас заинтересует эта статья — Ликвидация ООО: пошаговая инструкция и виды оформления.
О кредитовании малого бизнеса
Большинство банков предлагают кредит для начинающего малого бизнеса, что сопровождается соответствующим обязательным залогом – имущественным обеспечением или привлечением поручителей.
Представленная возможность подходит далеко не каждому, ведь у молодого предпринимателя вряд ли будет собственное имущество.
Однако, получить кредит может каждый, если он удовлетворяет требованиям:
· предприниматель совершеннолетний;
· имеет российское гражданство;
· может представить ликвидный бизнес-план – доходный.
При наличии залога банк охотно идет навстречу, но при его отсутствии тщательно изучает представленный бизнес-план.
Если в нем нет ошибок и деятельность действительно будет прибыльной, банк может одобрить кредит – ровно на ту сумму, которая потребуется для начала бизнеса согласно предложенному плану.
Составить бизнес-план в таком случае придется обратившись к профессионалам – здесь важно учесть каждую мелочь, провести расчеты, используя специальные формулы.
О начале собственной коммерческой деятельности можно говорить много, поскольку охватить полное рассмотрение всех сфер невозможно – придется больше времени и внимания уделить именно вашему выбранному виду бизнеса. Об основах начала бизнес-карьеры было сказано, а далее – только ваш ум, хитрость, расторопность и амбиции сделают свое прибыльное дело.
Инструкция по открытию собственного бизнеса
Главный вопрос при открытии собственного бизнеса — в какой сфере работать. Советы экспертов однозначны: работать нужно в области, в которой у вас имеются профессиональные навыки. Другой вариант – ваше хобби. Бизнес в этом случае будет приносить доход и удовольствие.
Как открыть свой бизнес (свое дело)
Начать свой бизнес может каждый! Хотите открыть свое дело, но не знаете, как это сделать?
Тогда наша статья именно для вас, ведь в ней представлен полный алгоритм действий, после выполнения, которого вы станете представителем частного бизнеса.
Мы поможем вам определиться с выбором деятельности, которая позволит вам сколотить приличное состояние и при этом получать максимум удовлетворения от занятия любимым делом.
Алгоритм действий будущего предпринимателя
Для начала, нужно выбрать род деятельности, которой бы вы хотели заниматься, однако важно, чтобы она приносила еще и неплохой доход.
Читай еще по теме (откроется в новой вкладке):
· Как открыть свое дело с нуля и стать…
· Как быстро и выгодно открыть свое дело с нуля без…
· Начать свое дело с нуля как семечки лузгать
· Свое дело с нуля
· Бизнес план “Производство салатов”: создаем свое дело с нуля
 Возьмите в руки журнал, который называется «Компания», «Бизнес Журнал», «Свой бизнес» и другие профильные издания, в которых рассказывается о малом и среднем бизнесе.
Посетите несколько интернет-сайтов, которые посвящены данному направлению и постарайтесь определиться в своих предпочтениях, а также внимательно изучите все существующие подводные камни, с которыми вам придется столкнуться в дальнейшем. Почитайте идеи для малого бизнеса, для расширения круга выбора…
После того, как вы выбрали наиболее подходящую для вас сферу деятельности, реально оцените свои возможности, а также определите сильные и слабые стороны. Не лишним будет пройти тематические тесты на профпригодность, которые вы легко найдете в интернете.
 Внимательно проанализируйте сферу деятельности, в которой вам предстоит работать, ведь необходимо иметь точное представление о существующей в настоящее время конкуренции, фирмах, которые уже работают в данном направлении, а также какие налоги и отчисления вам придется платить.
После данных мероприятий вам предстоит определить организационно-правовую форму будущей организации, ведь в зависимости от того, будет это ИП или же ООО, налоговые органы будут начислять вам налоги, а это непосредственные расходы, учесть которые нужно еще на стадии планирования коммерческой структуры.
Теперь вам нужно заняться поиском места и помещения, в котором и будет располагаться ваша компания, обустроить офис для приема посетителей, а также подсчитать затраты на коммунальные расходы. Особое внимание должно быть уделено транспортным автомагистралям, ведь потенциальный потребитель ваших товаров и услуг не должен испытывать дискомфорта во время поездки в ваш офис.
Чтобы ничего не упустить, вы можете составить специальный график, в котором будут отражены все необходимые для обязательного выполнения мероприятия. Таким образом, вы поочередно будете выполнять все необходимые действия, результатом которых станет открытие своего бизнеса.
Не секрет, что для начала даже небольшого дела, нужен стартовый капитал, который покроет все расходы на первоначальном этапе и позволит компании стать на ноги, пока она не начнет приносить ощутимую прибыль и уверенно стоять на своих ногах.
 Стоит иметь в виду, что существующие в настоящее время банки и финансовые структуры в нашем государстве могут не дать кредит для начала нового бизнеса, поэтому вам придется использовать накопленные средства или заручиться поддержкой частных инвесторов.
После решения всех вышеперечисленных задач, вам нужно заняться созданием названия собственной компании.
Многие специалисты при этом сравнивают фирму с кораблем, как который назовешь, так он и поплывет.
 И отчасти данное мнение верно, ведь наименование является первым критерием, который оценивается потенциальным потребителем, поэтому он может, как привлечь новых посетителей, так и отпугнуть людей.
Вот и настало время для непосредственного оформления вашего бизнеса, который уже в скором времени начнет приносить вам прибыль.
Для этого вам необходимо получить все необходимые разрешения и справки для того, чтобы приступить к своей деятельности.
 Будьте готовы к тому, что вам предстоит обойти не одну организацию и преодолеть бюрократические препятствия отечественных чиновников.
И лишь получив на руки свидетельство об успешном прохождении регистрации, вы сможете облегченно вздохнуть, ведь половина пути к вашей заветной мечте вы успешно миновали. Мы публиковали подробные инструкции по регистрации ООО и регистрации ИП.
Теперь с выданными вам документами в ФНС необходимо отправиться в пенсионный фонд, где вашу организацию поставят на учет, а затем открыть отдельный чет в банке.
 Наймите персонал и распределите обязанности в соответствии с установленными штатным расписанием должностями, но не забудьте о программе подготовки кадров.
После этого вам нужно арендовать помещение и закупить необходимое оборудование, которое понадобится для нормального функционирования офиса и начала производства фирменной продукции.
Закажите изготовление визитных карточек, а также различной рекламной продукции, без которой невозможно будет провести даже небольшую промо-акцию.
 Составьте рабочий график вашей компании, распишите распорядок дня для каждого сотрудника, таким образом, вы сможете контролировать деятельность своих подчиненных и создать дисциплину во всем коллективе.
Остается провести рекламную компанию вашей организации, посредством которой вы сможете громко заявить о себе, а также представить потенциальным потребителям свою продукцию.
Материальные затраты и предполагаемая прибыль будущего бизнеса
После того, как вы твердо решили начать собственное дело, вам необходимо определить свои материальные возможности, а также высчитать затраты, которые сопутствуют любому начинанию и спрогнозировать прибыль, которая должна покрывать все затраты в несколько раз.
Таким образом, вы сможете определить материальные потребности своей компании, а также рентабельность предприятия на несколько ближайших месяцев.
Но вы должны быть готовы к тому, что до получения первой прибыли может пройти какое-то время, на это может уйти до полугода, именно об этом предупреждают специалисты в области администрирования малых предприятий.
Поэтому первоначального капитала должно хватить на данный промежуток времени иначе вы обанкротитесь, так и не начав полномасштабного развития.
 Стоит отметить, что в настоящее время есть предприниматели, а точнее бизнес-леди, которые предпочитают организовывать бизнес прямо на дому, так как издержки на аренду помещения можно вообще исключить из списка затрат.
Однако такой вид деятельности довольно ограничен и при необходимости развития возникнут серьезные проблемы с помещением.
 Для того, чтобы составить объективную картину дальнейшей работы не лишним будет составить помесячный план экономии и оптимизации расходов.
 Таким образом, вы сможете определить сумму, которая необходима для существования компании и если сможете сократить расходы, если появится ненужные затраты.
В то же время, вы сможете составить планы на будущее, например, запланировать образование для своего ребенка или покупку недвижимости в элитном районе города.
Для этого вам необходимо записать постоянные расходы вплоть до следующего года.
В данный список нужно включить расходы на покупку одежды, еду и оплату коммунальных платежей.
После этого вам нужно объединить их с фиксированными расходами на год, а лишь затем перейти к подсчетам возникающих расходов, например, на приобретение средств личной гигиены и питание в кафе и ресторанах, бензин для автомобиля.
 Теперь остается произвести очень простую процедуру, вычесть из фиксированных годовых расходов нефиксированные затраты и вы получите максимально допустимое количество средств, которые вы сможете расходовать по своему усмотрению или откладывать на непредвиденные траты.
Реальная оценка затрат и доходов
Теперь внимательно посмотрите на итоговое число, которое вы получили после всех этих математических расчетов – остались ли у вас лишние деньги или же ваш баланс оказался со знаком минус. Не стоит беспокоиться, если у вас осталась некая сумма, незадействованная во время предполагаемой оплаты счетов, это свидетельствует о положительно динамике.
Обеспокоиться следует в противном случае, ведь недостаток средств означает завышенные потребности по отношению к доходу, и если не умерить свои запросы, то можно оказаться в больших долгах.
 Если вам не хватает средств для того, чтобы открыть свое дело, то паниковать не стоит, ведь вы можете привлечь для этого инвесторов, которые охотно предоставят свои деньги для развития рентабельного направления и стоящей идеи.
Данным способом уже воспользовались многие отечественные предприниматели, которые смогли развить свое дело при помощи привлеченных со стороны средств.
 Вы все еще хотите начать свой бизнес? Тогда не останавливайтесь на данном этапе, и смело шагайте вперед, ведь только так вы сможете добиться действительно большого успеха и наконец-то реализовать свое давнее желание – начать свое дело.
О чем должен думать владелец бизнеса?
Для того, чтобы стать преуспевающим бизнесменом и грамотным руководителем, вы должны думать как лидер и научиться вести за собой людей.
Другими словами, вам придется научиться стратегическому мышлению, что означает познание методик и способов воплотить свое коммерческое предложение в реальность, развить собственные способности организации коллективной работы, а также критической оценке любой ситуации.
Ведь все эти навыки помогут вам принять единственно верное решение в критической ситуации и стойко вынести даже самые сложные испытания, которые невозможно избежать при открытии собственного бизнеса.
И так, стратегическое мышление позволит вам детально представить деятельность компании, созданием которой вы в настоящий момент вы озабочены.
 Специалисты сравнивают его со съемками кинофильма, так как сначала вы создаете сценарий и прокручиваете его в своем воображении, а затем приступаете к непосредственному созданию фильма – на практике воплощаете все задуманные идеи.
При этом вы должны руководствоваться пятью обязательными критериями, без которых итоговый вариант компании может оказаться незаконченным и не совершенным.
 И так, давайте внимательно изучим каждый их этих параметров, посредством которых вы наконец-то исполните свою заветную мечту и организуете свой небольшой бизнес.
Первый критерий предполагает организацию предприятия, то есть поиск людей, которые будут работать на вас, а также структура будущей фирмы, ее хозяйственная часть и все необходимые для результативной деятельности ресурсы.
Второй параметр включает в себя наблюдение или стратегическое мышление, без которого невозможно объективно представить функционирование и будущую работу вашей организации.
 Здесь вам предстоит отстраниться от своей мечты и, словно из окна самолета, посмотреть на свое детище, как на реальный объект, который уже работает, оценить его плюсы и минусы, выяснить слабые места организации и постараться устранить их в реальной жизни, когда будете действительно создавать свое ООО.
Третьим основанием для достижения успеха стало рассмотрение различных точек зрения, без которых предприятие будет неполным.
После чего вам останется выяснить, какими движущими силами вы будете руководствоваться при реализации своего плана.
 В большинстве случаев ими являются нанятые работники производства, которые собственно и осуществляют все основные процессы в любой компании или на предприятии, однако для максимально отдачи необходимо использовать и систему поощрений.
Теперь необходимо использовать пятый критерий и занять идеальную позицию. Другими словами вам предстоит определить экономическую нишу, в которой и будет представлена ваша компания.
 При этом нужно выявить реальные и желанные условия для ее результативной деятельности, так как итоговой целью любого коммерческого начинания всегда является получение максимальной материальной выгоды потому, что без прибыли вообще пропадает всякий смысл заниматься организацией собственного бизнеса.
Внимательно изучите предложенный алгоритм действий и если вы будете в точности следовать выше изложенным подсказкам, то вы непременно откроете свое дело и добьетесь огромного успеха в своем начинании.
Как открыть свое дело с нуля с минимальными вложениями: идеи и рекомендации
Нестабильная экономическая и политическая ситуация не лучшим образом сказывается на работниках различных предприятий и организаций. Крупные корпорации проводят массовые сокращения.
Такая ситуация стимулирует искать выход, один из них – открыть свое дело.
Малый бизнес имеет большие экономические перспективы, он мобилен и способствует скорейшему выходу из непростой ситуации на рынке труда.
Как открыть свое дело с нуля: первые шаги
Прежде чем приступать к самостоятельной деятельности на рынке, следует провести предварительную подготовительную работу. Открыть свое дело несложно, основная проблема — в том, чтобы продолжить им заниматься и получать прибыль.
Прежде всего надо предпринять следующие шаги:
· провести исследование рынка, выявить потребности потребителей и то, как они удовлетворены;
· определить свою нишу, решить какое дело можно открыть;
· выявить конкурентов, определить их сильные и слабые стороны;
· решить вопросы материального обеспечения – стартовый капитал, помещение, наемные работники;
· юридически оформить свою деятельность;
· определить сильные и слабые стороны своей бизнес-идеи.
Необходимо не только провести исследование рынка, но и убедиться, что открытое дело будет приносить и материальную прибыль, и моральное удовлетворение. Ведь только по-настоящему увлеченные люди могут достичь высот в чем бы то ни было.
Как получить необходимую сумму на открытие и развитие малого бизнеса
Когда вопрос, какое дело открыть, уже решен, необходимо продумать решение материальной стороны. Надо просчитать сумму необходимую на начало бизнеса. Посчитайте все затраты, это может быть:
· аренда помещения;
· первичная закупка материалов и оборудования;
· текущие расходы – электричество, вода, газ, обслуживание помещения, бензин, канцтовары;
· стартовый капитал на заработную плату сотрудникам;
· реклама и т. д.
Если сумма, необходимая на то, чтобы открыть свое дело, относительно небольшая, то и найти ее будет нетрудно. Среди всех вариантов получения стартового капитала можно выделить следующие:
1. Оформить банковский кредит. Для малых предпринимателей существуют специальные льготные займы на развитие бизнеса. Обычно они даются под гарантийное обеспечение, но есть варианты и простых кредитов.
2. Занять у родственников или друзей. Данный вариант чреват напряжением в отношениях. К сожалению, дружба часто портится неотданными долгами. Однако вы получаете беспроцентный заем без строгих сроков отдачи. Обязательно оформите расписку и заверьте ее у нотариуса.
3. Заработать самостоятельно, вложить личные накопления либо продать часть собственности. Такой вариант более приемлем, чем займ у банка или друзей. Вы отвечаете только перед собой.
4. Найти инвесторов для своего бизнеса. Это могут быть как частные лица, так и организации. В этом случае вам придется делиться частью прибыли, но вы решите проблему того, как открыть свое дело с нуля.
5. Субсидии от государства и гранты. Для получения необходимо предоставить в соответствующие органы разработанный бизнес-план и защитить его. Государство заинтересованно в развитии малого бизнеса как гаранта занятости населения.
Это основные, наиболее распространенные варианты получения денег.
Как открыть свое дело с нуля: идеи и варианты развития
Проблемы с получением начального капитала вполне решаемы, и его отсутствие — не повод отказаться от мечты. Перспектива работать и развивать в той сфере, которая нравится и вдохновляет, придаст сил и поможет решить проблему того, как открыть свое дело с нуля.
Идеи развития своего бизнеса могут быть самыми разнообразными:
· перепродажа различных товаров;
· изготовление и сбыт необычных вещей;
· консультационный и репетиторский бизнес;
· предоставление различных услуг и т. д.
Какое бы направление развития своего малого бизнеса вы ни выбрали, всегда надо смотреть на перспективу.
Как можно развить его в дальнейшем, как увеличить прибыль и расширить свою рыночную нишу? Можно расти вглубь, находить постоянных клиентов и повышать качество работы.
Хороший вариант – постоянное расширение, открытие филиалов и найм своих работников.
Прежде чем открыть свое маленькое дело, решите, насколько серьезно вы готовы вкладываться не только деньгами, но и свободным временим. В первое время оно будет отнимать практически все силы. Но результаты – работающий бизнес, приносящий не только доход, но и удовольствие – достойный итог.
Надомная работа как вариант малого бизнеса
Большинство надомных вариантов бизнеса не требует больших вложений. Этим он привлекателен для пенсионеров, мам в декрете, людей с инвалидностью. Вариантов надомной занятости немало.
На домашней территории можно открыть свое дело. Чем заняться — решать только вам. Можно заниматься тем, что получается лучше всего и к чему есть способности, при этом не обязательно иметь специальные знания или дипломы.
Варианты надомного бизнеса:
· индивидуальный пошив или вязание вещей на заказ;
· изготовление кондитерских изделий, например популярных мастичных тортов;
· изготовление любого хенд-мейда;
· организация домашних обедов;
· организация совместных закупок;
· консультационная работа по телефону и «Скайпу» и т. д.
Заработок в интернете
Самый современный вариант решения вопроса о том, как открыть свое дело, – научиться зарабатывать в интернете. Такой бизнес появился совсем недавно, но уже довольно популярен.
Некоторые варианты такой занятости требуют специального образования, но для большинства из них – достаточно владеть основами компьютерной грамотности.
Остальные навыки приходят со временем.
Как заработать в интернете? Возможны следующие варианты:
· разработка и продвижение сайтов;
· компьютерная верстка, дизайн;
· администрирование и модерация интернет-сообществ;
· предоставление посреднических услуг и т. д.
Какой бы вариант заработка с помощью Всемирной паутины вы ни выбрали, помните о необходимости официального оформления своей деятельности.
Свое дело на приусадебном участке – выращивание зелени и овощей
Если вы живете в частном доме с приусадебным участком или имеете в своем распоряжении участок земли, то можно заняться выращиванием продуктов питания на продажу. Наиболее простым и выгодным вариантом является производство зелени на продажу. Она всегда востребована и хорошо растет как в открытом грунте, так и в теплице.
Несложно найти и рынки сбыта готовой продукции. Это практически любое заведение общепита. Озаботьтесь получением сертификата соответствия и смело рассылайте коммерческие предложения по кафе и ресторанам.
Цветочный бизнес — составление букетов и оформление праздников
Если вы хотите узнать, как открыть свое дело, но не знаете, чем заняться, попробуйте себя в цветочном бизнесе. Составление букетов и оформление праздников живыми цветами становится все более популярным и востребованным бизнесом.
Вам понадобится помещение, желательно — отдельно стоящий киоск или торговый зал на первом этаже торгового центра. Первое время можно работать самостоятельно, но при расширении желательно нанять помощниц.
Разведение породистых животных как вариант своего дела
Для того чтобы стать заводчиком и открыть свое дело по разведению и продаже животных, не обязательно иметь специальное образование.
Достаточно иметь базовые знания по физиологии и анатомии, а также обладать определенным складом характера.
Надо обязательно любить братьев наших меньших и иметь большие площади в помещении.
Вам надо будет не только приобрести породистых животных, но и зарегистрироваться в специализированном сообществе.
Также необходимо постоянно участвовать в выставках и регулярно проводить профилактические осмотры питомцев.
Это необходимо для того, чтобы спокойно находить наилучших особей для вязки.
Фермерское хозяйство и экологический туризм
Среди городских жителей все более популярным становится экологический туризм. Это поездки с проживанием на фермерские хозяйства. Если у вас есть достаточно большой участок и желание организовывать мероприятия, на этом можно хорошо зарабатывать. Для начала будет достаточно того, что есть.
В летнее время гостей можно селить в палатках или шатрах. Зимой, конечно, следует организовать теплое помещение. Преимуществом станет развлекательная программа, аутентичные угощения из печи и дровяная баня.
В качестве развлечения туристам можно предложить:
· конные прогулки по окрестностям, а для тех, кто не хочет ездить верхом, запрячь лошадей в повозку;
· прогулки на квадроциклах;
· рыбалку;
· участие в фермерской деятельности, например многим городским жителям придется по душе самостоятельно подоить корову или собрать ягоды, чтобы потом сварить варенье;
· экскурсияи на пасеку с возможностью самим собрать мед;
· приготовление еды в настоящей русской печи;
· зимой — катание на санях в упряжках, снежные бои, старинные гадания, купание в проруби.
Консультационный бизнес
Если вы имеете уникальное образование или особые редкие навыки, то можете предлагать их в качестве товара. Можно продавать готовые уроки, вести мастер-классы или выступать в качестве независимого эксперта-консультанта.
Это могут быть:
· юридические консультации и нотариальные конторы;
· психологические услуги, включая специализированные тренинги;
· уроки и мастер-классы различных направлений;
· аутсорсинговые бухгалтерские и кадровые услуги и т. д.
Консультации можно проводить как на территории клиента, так и открыть свой офис. Очень выгодно будет объединиться с коллегами со смежными направлениями. Это поможет расширить спектр услуг и привлечь больше заинтересованных людей.
Репетиторство как вариант индивидуального предпринимательства
Школьные учителя и университетские преподаватели обладают уникальной способностью объяснять непонятый материал. И, соответственно, могут открыть свое дело.
Идеи для репетиторского бизнеса гораздо шире, чем индивидуальное обучение учеников. Можно организовать удаленные уроки, проводить занятия через скайп. Хороший вариант – набрать группу взрослых учеников и вести образовательный процесс непосредственно на рабочем месте.
Наиболее востребованными являются услуги репетиторов по иностранным языкам и точным наукам. Кроме того, для выпускников школ будет актуальна услуга подготовки к Единому государственному экзамену. Можно объединиться с коллегами и открыть репетиторский центр.
К этой же категории можно отнести образовательные услуги по подготовке детей к школе.
Не секрет, что для поступления в престижно среднее учебное заведение будущий первоклассник должен обладать определенным набором знаний.
Школьные учителя начальных классов помогают не только освоиться с материалом, но и психологически готовят малышей.
Изготовление и продажа хенд-майда
Любая вещица, сделанная своими руками, уникальна и неповторима. Это повышает ее стоимость и делает очень привлекательной. Если вы увлечены каким-либо видом рукоделия, то можно попробовать заняться его продажей.
Поможет в этом специализированные ресурсы и магазины хенд-мейда. Еще одна интересная идея – открытие магазина «своя полка».
Суть в том, что хозяин точки продажи, чаще всего в торговом центре, сдает за небольшую плату одну из полок. На ней выставляются на продажу вещи ручной работы.
Мастера также частично оплачивают работу продавца.
Лучшим вариантом бизнеса на хенд-мейде является работа по предварительным заказам. Мастерам будет удобно объединяться в артели и совместно арендовать помещение для производства той или иной продукции.
Варианты бизнеса на хенд-мейде:
· мыловарение;
· шитье и вязание на заказ;
· изготовление авторских кукол;
· вышивка;
· шитье мягких букв на заказ;
· изготовление развивающих ковриков и мягких книг;
· производство развивающих стендов;
· ручное изготовление различных элементов декора и т. д.
Развитие малого бизнеса до среднего: перспективы и варианты
Любой человек, начинающий свое дело, хочет добиться успеха. Для этого надо много трудиться и понимать законы рынка.
Спрос не только рождает предложение, но и диктует моду на те или иные виды деятельности.
Если прилагать усилия и следовать за желаниями потребителя, то со временем можно подумать о расширении бизнеса.
Если выбранное дело доставляет удовольствие и приносит прибыль, достаточную для дальнейшего развития – смело идите вперед. Все ограничения — только в вашей голове, на самом деле возможности безграничны. Начните свое дело и станьте свободными!
Успеха и удачи, дорогие выпускники  Тайшетского промышленно-технологического техникума!
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